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OTROS MERCADOS

Primera inversion inmobiliaria
en EEUU para el Grupo Excem

ALBIMULACC
Hace poco mas de dos meses que
‘¢l grupo Excem decidi6 adentrar-
se en la aventura americana, al
abtirund oportunidad de invertir
‘en el sector inmobiliario estadou-
nidense. Y es que ante la inesta-
ble situacién del mercado nacio-
- nal, estacompania familiar, en ma-
' nos de la familia Hatchwell, se ha
‘decididoa cruzar ¢l charco y, jun-
to a la compaiia Vision Real Es-
tate Group, ha comprado un edi-
ficio de d5 apartamemﬂs en Nue-
va York |con vistas sohre
Manhattan.
Pero éste no es, nimuchome-

nos, el inico proyecto previsto en
EEUU. Segun explica David
Hatchwell, vicepresidente dela em-
presa, su siguiente objetivo es la
._cad'qu'is'iciéh, conjuntamente ¢on
‘nuesfrosinversores, de edﬁmos re-
sidenciales en la zona del
__noroeste de Harlem, asi co
estede Jersey C.lt'Y para sucon-
Version a condamnun, su reriova-
cion y su posterior venta a ciuda-
danos de clase media». De éste
modg, aconeterian: mvers:unes

««con un horizonte temporal de in-.
version detres o cuatro anosy con

'TIR anualizadas Supenoresal.?rﬂ%
.antes de impuestos», explica.

Apoyo local

Para llevar a cabo éste y otros pre-
yeetos hasido fundamental eontar
con ayudainterna. «La clave esta
_ ‘ennuestrosoci local, quien apor-
ta el know-how necesario para
identificar y negociar los activosin-
muebles masapropiados, es decir,
a un precio acorde con sus ¢ir-
cunstancias ycon el entorno del
mercado actual, lo que nos per-
mite prever su potencial recorri-
doal alzax, detalla Hatchwell. «Un
negocio es bueno si has comprado

EMFRESA: Grupo Exeem.
'DIRECCION: David Hatchwell,
vicepresidente de la compaiiia;
LOCALIZACION: Sede en Espana
y oficinas en Francia, China e
Israel.
‘ACTIVIDADES: Es un grupo
internacional inmobiliario,

- ;tamblén dedicado a'la inversion,

R ‘i"ﬂ'&dmg ¥ ;;ansultm

PRINCIPALES PROYECTOS:
EdlflClﬂS residenciales de
lapartamentos y de oficinas
en Estados Unidos.

aun buen precio, por.eso, busca-
‘mos siempre precios por debajo
del coste de reemplazo del activor,
precisa.
¢Y por qué el mercado ameri-
cano? Pues porque «vemaos un
‘mercado que esta tomando deci-
siones contundentes pero necesa-
rias para atacar sus problemasy.
En cuantoalasituaciénidel mer-
cado 'esp'aﬁal Hatchwell vaticina
«una ola creciente de concursos de
acreedores, no tanta en los prin-
cipales jugadores como en las
pymes, que favorecera la llegada
de inversores en busca de oportu-
nidades a precios muy atractivos,
tanto en activos inmuebles como
en deudaal sectont,










